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I. Sobre o UNITED NATIONS GLOBAL MAKETPALCE 
Fonte: https://www.ungm.org/Public/Pages/About.  

O Mercado Global das Nações Unidas (United Nations Global Market - 

UNGM) é o portal de compras comum da Organização das Nações Unidas, 

sendo a principal base de dados de fornecedores para o sistema de 20 

organizações das Nações Unidas. - www.ungm.org.  

As Nações Unidas representam um mercado global anual que ascende os 

17 mil milhões de euros para todos os tipos de produtos e serviços.  

O UNGM atua como um espaço único, através do qual potenciais 

fornecedores podem registar-se nas organizações das Nações Unidas 

que utilizam esta plataforma digital, como base de dados de 

fornecedores. Estas organizações correspondem a 99% do total de 

gastos e aquisições em compras das Nações Unidas.  

Desta forma, esta plataforma das Nações Unidas é uma excelente 

ferramenta para as indústrias de Defesa Nacionais, apresentarem ou 

seus produtos e serviços a muitos países, a diferentes regiões e 

organizações da ONU. É possível fazê-lo através do simples 

preenchimento de um único formulário de registo, disponível para 

consulta no ponto II. Registo no UNGM deste documento.  

Esta funcionalidade da ONU também permite que os fornecedores se 

mantenham informados sobre licitações e oportunidades de negócios. Ao 

efetuar o registo no Serviço de Alerta de Licitações, os fornecedores 

podem receber diretamente importantes oportunidades de negócios, 

através do correio eletrónico indicado.  

O portal foi inicialmente desenvolvido pelo Grupo de Trabalho de 

Compras Interagências, agora Rede de Compras (PN) do Comité de Alto 

Nível de Gestão (HLCM), com os seguintes objetivos: 

 Oferecer aos fornecedores um ponto de entrada no mercado de 

compras das Nações Unidas; 

 

 Criar um portal global de fornecedores para o sistema de compras 

das Nações Unidas; 

 

 Consolidar os registos de fornecedores das agências das Nações 

Unidas numa única base de dados de fornecedores. 

 

 

https://www.ungm.org/Public/Pages/About
http://www.ungm.org/
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O Mercado Global das Nações Unidas tem orientações da Assembleia 

Geral das Nações Unidas para: 

 Aumentar a transparência e a harmonização das práticas de 

compras das Nações Unidas; 

 

 Simplificar e agilizar o processo de registo de fornecedores; 

 

 Aumentar as oportunidades de compras para fornecedores de 

países em desenvolvimento; 

 

 Criar um único portal global de compras das Nações Unidas. 
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II. Registo no UNGM 

As empresas da Base Tecnológica e Industrial de Defesa que desejam 

tornar-se potenciais fornecedores das Nações Unidas, devem efetuar o 

seu registo na página www.ungm.org e seguir os seguintes passos: aceda 

aqui. 

Passo 1 

Clicar em “Register” no menu superior, conforme demonstrado na Imagem 1. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Passo 2 

Após leitura de informação selecionar a opção assinalada na Imagem 2. 

 

Imagem 1: Selecione a opção “Register”.   

Imagem 2: Selecione a opção assinalada “Click here to start registration”.   

http://www.ungm.org/
http://www.ungm.org/Vendor/Registration
http://www.ungm.org/Vendor/Registration
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Passo 3 

Preencha os espaços obrigatórios, Imagem 3, com os dados da empresa que 

representa até à conclusão do processo de registo. 

 

 

O processo de registo de nível Básico deverá estar concluído entre 5 a 10 

minutos. 

Após preencher os espaços obrigatórios, deverá submeter o seu registo.  

Algumas organizações das Nações Unidas aceitam automaticamente todos os 

registos, enquanto outras avaliam cada registro com base em critérios 

específicos. Este processo tem um tempo de espera de 10 dias úteis.  

Registo com as principais organizações das Nações Unidas 

Durante o processo de registo online, os fornecedores são 

automaticamente direcionados para organizações das Nações Unidas 

que compram os produtos e serviços que o fornecedor oferece.  

Se a sua empresa não se conseguir registar com uma organização das 

Nações Unidas, é porque essa organização não compra os bens ou 

serviços oferecidos. 

Considere que o Secretariado das Nações Unidas inclui a Divisão de 

Compras das Nações Unidas (UNPD), as Operações de Paz e Missões 

Políticas, Escritórios Fora da Sede (UNOG, UNON e UNOV), Tribunais 

(ICTR, ICTY) e Comissões Regionais (ECA, ECLAC, ECSAP, ESCWA). 

Consulte o Código de Conduta. 

 

Imagem 3: Preencha os espaços obrigatórios até concluir o processo de registo.   
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III. Notificações de Aquisição 

O UNGM publica, online, notificações de compra, assim como concessões 

de contrato, em nome de algumas das Agências das Nações Unidas. Os 

fornecedores devem consultar com frequência o portal para verificar se 

foram publicadas notificações de interesse para a empresa que 

representa. Além disso, os fornecedores também podem efetuar o seu 

registo no Serviço de Alerta de Licitações para receber notificações sobre 

novas licitações que coincidam com setor de atividade da sua empresa, 

através de e-mail.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Embora os valores em dólares possam variar de uma organização para 

outra, os tipos de solicitações feitas pelas Nações Unidas são os 

seguintes: 

Manifestação de Interesse (EOI) 

Notificação por escrito emitida por um fornecedor para transmitir os seus 

produtos, recursos, qualificações e experiência, em resposta a uma 

oportunidade específica. 

Solicitação de Orçamento (RFQ) 

Solicitação menos formal, para valores até 100 mil dólares, especificações 

padronizadas, produto já disponível no mercado. 

 

 

Imagem 4: Listagem de Notificações de Licitações. 
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Edital de Licitação (ITB) 

Solicitação formal, para valores acima de 100 mil dólares. Conformidade e 

competência técnica são fatores determinantes. 

Solicitação de Proposta (RFP) 

Solicitação formal, para valores acima de 100 mil dólares, exigências de 

conformidade cumpridas, sendo que a melhor solução geral vencerá o contrato, 

não necessariamente o menor preço. 


